Dix points importants a considérer
avant l'achat d'une franchise

& wous songel 3 acheter une fanchise. il est nomal que vaus ayer des
attentes. Vous espéret par exemple que b frandhise soit rentable =t quelie
consen e sa wakeur, Por metine toutes les chances de vatne oot afin de
combler & meme surpassen vos attentes, vous e bout inténdt 3 werifier
quelques points avant & ineestic

Eien que BMO Bangue de Montréal re puisse garntir le suocés de wotre
enkreprise, nous povons vous aider & partir du bon pied. Nows vous suggernons
de wous renseigner surles dis points importants énumérés ci-dessous. les
reponses que vk obtiendrez aux questiors qui suivent, et & Fautres
aumquelles vous percenss sans doute, wous aideront & décider si la frandise
quee wous enisages - ou le concept meme de franchise - vous comvient.

Demarde des consommateurs &

I'égard du produit ou du service
n la demande est-ellke forie?

Devrait-el ke 52 maintenir? e
Les concuments sont-ils pombrew? Pourait-ily en avoir de
nouweae dans les prochaines anndest

Le produit ou le service se démarque-t-il de par sa qualite?
Comment sa qualité dépasset-<lle czlle das produits ou des
SENVines concuments?

Croyer-vous pouvair bien vendre le produit oo le servie dans
wolre mardhe?

Antécédents commerciauw du franchiseur

Quels sont les antecé dents et la réputation daffaires

du frandhiseur?

wwer-vous parle & des franchisss?

Wous Stes vous renseignd 4 son sujet auprés dorganismes gouvememen-
taux de protection des consommateurs, de Fassodation anadienne

de la franchise et de bureaux déthique commerdale?

5a structure est-zlle stable et complete?

Fait-il Fobsjet de poursuites en justics?

Conirat de franchise proposé
Liaversous fait examiner par un avocat éi
independant spdalis? en franchisage? "

ses modalités correspondent-elles & vos attentes?

Cous re-t-il les defis auequels vous aurez & Bire face en exploitant une
entreprise ndépendante?

Senber-vaus quon ¥ oUs presse de sianer aeant que vous 'y soyes prét?

sant firanciére du franchiseur ﬁ

Le franchiseur estdl solide et stable finandérenent?

wous fournit-il des données financieres que voire

compiable peut vérifier?

Quels sont les antécédents professionnels et Fampleur

de Fexprience de ses dirigeants?

awer-vous la conwicion quiil sera en affaires encore longtemps?
met-il & wotre disposition un document dinformation

s la franchise?

Mature du droit de franchise et
redevances & verser au franchiseur '.

)
u Comment le franchiseur est-il rémundne? i‘ .
Que couvre ke droit de franchise? i ’
(U f20evez-¥ 0L en mnirepartie

des redevances?

\®/

Interét finander du frandisew -+ -

Est-il proprigtaire du termin ou de Fimmeuble
ol wous wols instal kereg?

Est-il pr&t & signer le bail principal?

Vous foumira-t-il un soutien financker?

Frojets dexpansion et de qoissance
du frandhisew

Quels sonit ses projets dezpansion? ahey
cuels sont las marches visés par oes projets P‘L‘l

de croissance? Ty
n Wolre franchise sera+-elle sitse dans un endroit

achalarde cest-a-dire dans un secteur propice &
lezploitation de o= commerce?

n Bres-vous assoré des droits exdusifs sur le produit cu le service du
franchiseur dans la région ol vous désire vous installer?

Connaissance du mante et capadtés
du frandhisew en matigre de recherche

w2 franchiseur effecue-til des recherches appropries sr les nouveaux
marchés par le biais ¢ études de mardhe sérieuses et fiables?

n En tant que franchiss polentiel, aves-vous accés aux renseignaments

sur la mise en mardhe et les preduits qui concernent wotre sedeur et

wolre entreprise en partioulier?

Quelles sont ks formes de soutien 4 vos opérations offertes sur place

de bgon continue et quel est leur

mide de fonctionnement?
n le franchiseur vous aiderat-il &
élaborer votre plan daffaires?

Crigres de sélection du franchisewr

el type de Frandhisé potentiel ke ] 4|

franchisaur recherche-t-ilr l |

L= franchiseur a-t-il dressé le profil

du franchis typique?

n le franchiseur a-t-il des exigences particuliéres en ce qui conceme,
par exemple, les études ou la formation?

Prafil firandier du franchiseur &
I'éqard de chaque franchise

n Combien coltera, au totl, b frandhise?
n Cela comprend-1 I'équipement, les stodks, les améliorations
loctives, la publidté etla promotion? Quels auires
frais sont compris?
Quelle est la mise de fonds minimale equise?
n le franchiseur a-t-il conclu une entente avec
une grande banque 4 charte canadienne
en wue doffrir un programme de sewices
finanders pour 3 ses frandhisés?

Le présar deounent conttitae Une soure qindrale d nfarmakon
ot e ok e Bre mrsdine comme des conseils Les lecenrs dewaient
Faiesser 1 un professiannd pour ohieni bes ansels appropni 5.




